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dramatisk færre 

søkere til læreplasser
OSLO: Nedgangen i tallet på søkere til læreplasser er  betydelige i bygg og 

anleggsfag, viser foreløpige tall fra  Undervisningsdirektoratet. I snitt er 

 nedgangen på 19 prosent, men i Østfold er nedgang det dobbelte. 

Flere unge velger studiekompetanse.

AV DAG SOLBERG 

ds@byggmesteren.as

Stadig færre unge velger byggeplassen som sin framtidige 

arbeidsplass, for nå faller tallet på søkere bratt, også til VG2 

tømrer. Er det kalde vinterdager ute som skremmer? 

Som eneste yrkesfaglige pro-

gram har også VG1 bygg- og 

anleggsteknikk en nedgang i 

antall søkere. Sammenliknet 

med fjoråret er det 635 færre, 

en reduksjon på 7,4 prosent.

Nesten helsvart

Tallet på søkere til læreplasser 

innen byggfag varierer stort 

innen fylkene. Rogaland top-

per klart med 290 søkere, en 

nedgang med 9 prosent fra i 

fjor. Deretter følger Hordaland 

med 239, ned 24 prosent, 

Akershus med 211, ned 

9 prosent og Sør-

Tillater mer 

strandsonebygging

OSLO: Regjeringen åpner for å differensiere muligheten for unntak 

fra forbudet mot å bygge i strandsonen utenom de mest pressede 

kyststrekningene i sine nye retningslinjer. I Oslofjorden vil det 

være like strengt.

 Størst blir virkningen på Sørlandet og i Hordaland. Mange 

 kommuner i Møre og Romsdal, Rogaland og Sør-Trøndelag, vil 

også nyte godt av endringene i 

unntaksbestemmelsene, 

melder NRK.

Les mer på 

www.byggmesteren.no
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Trøndelag med 208, en ned-

gang på 14 prosent. 

 Østfold har hatt den største 

nedgangen med 38 prosent, 

men også Møre og Romsdal 

har falt betydelig med 36 pro-

sent, fulgt av Sogn og Fjordane 

og Telemark, som hver har falt 

med 33 prosent.

 Bare Vestfold skiller seg 

 positivt ut fra mønsteret, med 

en økning i antall søkere til 

 læreplass med 17 prosent. 

Også Nord-Trøndelag har hatt 

en svak økning med 3 prosent.

Velger studiekompetanse

I alle andre fag enn bygg- og 

anleggsteknikk øker søkingen 

til læreplasser, særlig innen 

helse og sosialfag. Men hvor 

blir byggfagelevene av?

 Hver femte elev som gjen-

nomfører yrkesfag VG1 og VG2, 

velger VG3 påbygging til gene-

rell studiekompetanse framfor 

å søke læreplass. I Oslo velger 

over halvparten av et allerede 

beskjedent antall yrkesfag-

elever studiekompetanse, nær-

mere bestemt 54 prosent. Hvor 

mange av disse som kommer 

fra byggfag, sier ikke statistik-

ken, men enkelte har sett 

tendensen lenge. På landsbasis 

er det kun studie spesialisering 

som har flere søkere enn 

påbygging til generell studie-

kompetanse. 

 For få år siden ble nettopp 

muligheten for slik påbygging 

til studiekompetanse fram-

hevet som en fordel når man 

søkte seg til yrkesfag. Nå kan 

det se ut til at mange velger 

yrkesfag nettopp for å gå vid-

ere med studiekompetanse 

når den tid kommer. Kanskje 

blir det til og med betraktet 

av de unge som en enklere vei 

til høyere utdanning enn all-

mennfagstudier? 

Fall for tømrere

Søkingen til VG2 tømrer faget 

har falt betydelig de siste 

årene. I 2008 var søkertallet på 

1.917. Året etter hadde det falt 

til 1.667, for så å fortsette ned 

til 1.593 i fjor. I år er tallet på 

søkere til VG2 tømrer 1.356, en 

nedgang på 237 bare fra i fjor. 

Dette er en reduksjon på rundt 

15 prosent. 

 Alle tall som er omtalt gjel-

der søkernes førsteønsker.  

Noen har søkt skoleplass i  flere 

fylker, men disse tallene har 

bare tatt med søkingen til ett 

fylke. Derfor kan fylkenes egne 

tall avvike fra disse. Se Utdan-

ningsdirektoratets nettsider, 

www.udir.no, for detaljerte 

tabeller. h
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A SØKERE TIL VG2 

TØMRERFAGET

2008: 1.917

2009: 1.667

2010: 1.593

2011: 1.356
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VEDLIKEHOLDSFRIE VINDUER, DØRER OG FASADER

MAN TRENGER IKKE 

VÆRE GENI FOR Å FORSTÅ AT 

VEDLIKEHOLDSFRITT LØNNER SEG...

Vedlikehold av vinduer og dører er en kostbar pros-

ess. Med et vedlikeholdsfritt materiale sparer du 

både tid og penger. H-plus+ vedlikeholdsfrie vinduer 

og dører leveres av ledende byggvareforretninger.

Mer om våre vinduer og dører på www.hplus.no

To kroner til alle

Årets mellomoppgjør mel-

lom NHO og LO endte med 

at alle får et lønnstillegg på 

to kroner timen, eller rundt 

4.000 kroner i året, som gir en ramme på 3,65 prosent. 

John G. Bernander er glad for enigheten, men betenkt over 

om  resultatet er tilpasset bedriftenes konkurranseevne.

Du kan lese mer om resultatet på NHOs og 

FriFagbevegelses nettsider.
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REPORTASJE

Øker 

proffsatsingen

ARENDAL: Byggevarekjeden 

Byggeriets forretninger i 

Arendal, Grimstad, Kristian-

sand og Rugtvedt øker 

satsing en på proffkundene. 

Service, god logistikk og 

første hånds varekunnskap, er 

viktige satsingsområder.

Avdelingsleder 

Runo Nygård (f.v.) og 

proffselger Asbjørn 

Grimeland ved Byggeriet 

Arendal sammen med 

lagersjef Thor Løvjomås.
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PRODUKTER

TøRT på RyggEn

Hold klær og annet tørt i Snickers nye vann-

tette ryggsekk på 30 liter, eller i en tilsvaren-

de bag som rommer 40 liter. Begge er laget 

av PVC, polyester og polyamid og utstyrt 

med sveisede sømmer og vanntette glide-

låser. Sekken har justerbare skulderreimer 

og er utstyrt med en liten innerlomme, en 

større utvendig lomme og en nettinglomme 

for vannflaske. Bagen har også en innvendig 

lomme, og en dyp, utvendig lomme som 

også er vanntett. Begge fås enten i gul eller 

grå farge. 

MER MulTI
Multiverktøyet er blitt populært 

blant håndverkere og gjør-det-

selv-folka. Nå har Dremel lansert 

sin versjon, Multi-Max, fortrinnsvis 

beregnet på sistnevnte bruker-

gruppe, men sikkert anvendelig 

også for proffbrukeren som ikke 

skal bruke den hele dagen. Multi-

Max lar deg skjære, pusse, skrape 

og slipe med samme maskin, kun 

ved enkelt og raskt bytte av verktøytil-

behør. Den en kilo tunge maskinen henter 

sin kraft fra et 10,8 volt lithiumbatteri, som 

man får med to av ved kjøp. 

gIpSVEggER på En ny MåTE

Gyproc Flexi-profiler gir en solid og stabil veggkonstruksjon som kan kles med ett eller to 

lag Gyproc gipsplater på begge sider om det er nødvendig. 

 Flexi-systemet skal være like fleksibelt som navnet tilsier, og gjør at gipsvegger kan 

bygges på en helt ny måte, ifølge produsenten. 

 Stenderne kan reguleres i høyden 

uten tilpasning. Den samme Flexi-sten-

deren brukes uansett høyde. Stenderne 

klikkes enkelt på plass i Flexi-skinner 

uten skruing eller fiksering. Plassering-

en av stenderne kan dermed etterjus-

teres slik at de passer nøyaktig til gips-

platas plassering. 

 Gyproc Flexi-system dekker alle tak-

høyder fra 1800 til 2730 mm og passer 

derfor til de fleste vegger. 

 Flexi-skinner til gulv og tak leveres i 

lengder på 2500 mm og klippes enkelt 

med blikksaks.

Jim Brun fra Gyproc demonstrerer det nye 

systemet for Ole Nilsen, Byggeriet Torsbygg.

Storo: Vitaminveien 5, 0485 Oslo. Åpningstider: Mandag - fredag 7-17. Lørdag stengt. 

Abildsø: Enebakkveien 292, 1188 Oslo. Åpningstider: Mandag - fredag 6.30-17. Lørdag stengt.  

Felles: Telefon 23 39 36 00. Fax 23 39 36 20. E-post: post@thaugland.no

tAkliSteR
GUlVliSteR

GeRikteR

V i  HAR De BeSte OG MeSt k JeNte kVAlitetSVAReNeSe tilbud og priser  

       p
å thaugland.no

Der proffene handler trelast og byggevarer!

Vi har stort utvalg av listverk, paneler, parkett og furugulv.  

Våre dyktige fagfolk hjelper deg til de riktige valgene!
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Ingrid Finboe Svendsen gleder 

seg til seks nye år som leder av 

 Direktoratet for arbeidstilsynet. 
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– Jeg har hatt et par små Makita 10,8 

voltsmaskiner en tid, både en skrudrill 

og en muttertrekker. Nylig skaffet jeg 

også en Milwaukee 12 volt drill, men 

den har kona lagt beslag på. Den har 

også blitt populær i barnehagen, så den 

har jeg ikke fått prøvd så mye, forteller 

Roar Lauring. 

Praktiske
– Jeg bruker de minste drillene til monte-

ring av kjøkken. De er så små at det er lett 

å komme til inne i skap. Dessuten har de 

innebygd lys, noe som også er praktisk til 

den type jobber. 

 Byggmesteren møter Roar Lauring i 

godt
– Jeg liker batteriutstyr, og de små drillene er ofte praktiske i bruk 

til enklere oppgaver. Men jeg har alltid med meg større driller 

også, understreker tømrer Roar Lauring, eneste ansatte i firmaet 

Lauring Vedlikehold AS.

TEMA: ELEKTRISK VERKTØY

AV DAG SOLBERG 

ds@byggmesteren.as

Smått
og

ferd med å skifte dører i ei boligblokk på 

 Majorstua i Oslo. 

 – Her bruker jeg nå 18-volts drillen på 

disse 100 millimeter topproc-skruene, men 

jeg kunne brukt 12-volteren fra Milwaukee, 

den ville klart disse skruene. Makitaen på 

10,8 volt blir for svak til slike oppgaver, 

 konkluderer Lauring. 

Batteri bra

Roar Lauring er glad for alt verktøy som 

kommer med batteri.

 – Batteri er så mye enklere enn verktøy 

med kabel. Jeg har to batterier til alle dril-

lene jeg har, og derfor alltid et som er ladet 

opp og klart til bruk. Siden jeg jobber alene, 

klarer jeg ikke å bruke opp det ene batteriet 

før det andre er ladet opp, så jeg står aldri 

uten strøm. 

 Han har flere typer verktøy på batteri, 

samt et par radioer. Men stikksag vil han 

ikke ha med batteri.

– Med batteriet plassert i motsatt ende 

av motorhuset blir det en uheldig 

 ubalanse. Jeg bruker stikksaga mye 

opp ned, og da er det enda mer 

upraktisk med det store batteriet. 

Derfor bruker jeg stikksag med 

strømkabel, forteller Lauring, 

– inntil det kommer en løsning 

med et mindre og bedre plassert 

batteri.Det er ofte lønnsomt å kjøpe et par driller 

i ferdige sett, med to batterier og lader, da 

prisen enkeltvis på de ulike delene samlet 

blir høyere. Slike sett er ofte på tilbud ved 

kampanjer fra de ulike leverandørene.  
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Perspektivet lyver litt på dette bildet, men Makitaen på 10,8 

volt er vesentlig mindre enn 18 volts modellen fra Milwaukee. 

Bare håndtaket er slankere på den største modellen.
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SERIE: FUKT

Hund etter muggsopp

– Sniff, sniff, sniff
Den ravsvarte retrieveren har snuta i høyeste beredskap få centime-

ter over gulvfl aten i den koselige kjellerstua. Vinkelsofaen er truk-

ket ut fra veggen og hunden beveger seg raskt langs gulvlista, først i 

en retning, så tilbake, før den stopper opp og begynner å kravse.

AV DAG SOLBERG 

ds@byggmesteren.as

Muggsoppen er funnet og eieren Ernst 

 Wannemacher gir muggsopphunden 

 Rasmus fortjent ros. På under ett minutt har 

Norges første og mest erfarne muggsopp­

hund funnet muggsopp og markerer stedet.

Typisk tilfelle

Byggmesteren er med Rasmus og dens eier 

på oppdrag. Eieren av eneboligen i Oslo­

Muggsopphunden Rasmus søker (1) og fi nner (2) raskt muggsopp om slikt fi nnes. Deretter borer Ernst Wannemacher to hull på et 

 strategisk sted i veggen (3) til fuktmålerens elektroder (4) og får slik bekreftet og dokumentert fuktnivået inne i veggen.  

 Firmaet er det eneste i Norge som tilbyr 

hundesøk etter muggsopp i bygninger. Ernst 

Wannemacher er lokalisert i Sandefjord og 

dekker hele østlandsområdet og  Sørlandet, 

mens sønnen Richard Wannemacher betje­

ner fi rmaets Midt­Norgeavdeling og holder 

til på Melhus i Trøndelag, og dekker Trønde­

lagsfylkene, Møre og Romsdal samt om­

rådene nord for Lillehammer. 

 – Hunden leter seg fram til det mest 

markante luktestedet, men det er ikke 

nødvendigvis der skaden er størst, forklarer 

Wannemacher. – Hunden fi nner stedet der 

soppbakteriene kommer ut i rommet, ofte 

ved en gjennomføring som en elektroboks 

eller små åpninger i hjørner eller langs gulv­

lista. Jeg må så bruke min erfaring til å velge 

1
2

3

området har allerede sett fuktskader på kjel­

lermuren i underetasjen, og ville vite om det 

også var fukt bak panelbordene i kjellerstua. 

Han fi kk bekreftet sin frykt. 

 – Dette er et klassisk eksempel på en 

risikokonstruksjon, sier Ernst Wannemacher i 

Norsk Muggsopp & Bakteriekontroll. 

 – En kjellerstue isolert og kledd innvendig 

på kjellermur. Det betyr stor risiko for kon­

dens fordi kjellermuren blir kald og dugg­

punktet blir på innsida av kjellermuren. 

TØMREREN 1211   43

Ernst Wannemacher og hunden Rasmus er et uslåelig team når 

det gjelder å spore opp, bokstavelig talt, muggsopp i bygninger.  
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Velkommen inn i 

brakka

Muligheter 
i nye 
energi krav

Hetetokt 
i våtrom
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Vinduene er 

spesiallagd, og 

listene rundt står 

godt i stil.

Ingen ting 

her er over-

latt til tilfeldighet ene, 

arkitekten har tegnet det 

aller meste ned til minste detalj.

Byggmester Håvard Dittmann
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REPORTASJE

ÅSGÅRDSTRAND: Byggherren var 

ute etter sommerromantikk, og får 

et nytt innholdsrikt bolighus som 

kan se ut til å ha stått der bestandig. 

 Vinduer,  paneler og listverk ser ut som 

da  Edvard Munch ferierte i den lille 

 badebyen på Vestfoldkysten. 

Bygger nytt 

i gammel 
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REPORTASJE

Lettsolgte boliger i

MANDAL: Med en vid bjørkeallé i midten bygges eneboliger i 

kjede på den ene sida, lavblokker på to og tre etasjer på den 

andre. På Skinsnes Gård i Mandal blir det i alt 48 enheter 

når Agderbyggs prosjekt er ferdigbygd. 

Mandal

Agderbyggs boligprosjekt Skinsnes Gård har «luftig» løsning. Mellom eneboligene (t.v.) og leilighetene (t.h.) er det anlagt park med 

bjørkeallé. Prosjektleder Jack Andersen står midt i alleen med gårdens opprinnelige hovedhus helt bak. 

Med landets vel 8 000 TØMRERMESTRE OG DERES ANSATTE 
som primær målgruppe, konsentrerer Byggmesteren seg om håndverkere og 
deres arbeid innenfor bygg generelt – småhus og bygging med tre spesielt.

Byggmesteren gir PRAKTISK RETTET INFORMASJON om arbeidsteknikk, 
arbeidsmetoder og produkter som leseren har bruk for i sitt daglige virke.

På byggmesterens HJEMMESIDER publiseres nyheter som i 
hovedsak er skrevet spesielt for nettet, og enkelte reportasjer og 
andre artikler fra trykt utgave.

Byggmesteren utgis av Byggforlaget AS.



FINNER NYTTIG 
INFORMASJON
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REPORTASJE

Øker 

proffsatsingen

ARENDAL: Byggevarekjeden 

Byggeriets forretninger i 

Arendal, Grimstad, Kristian-

sand og Rugtvedt øker 

satsing en på proffkundene. 

Service, god logistikk og 

første hånds varekunnskap, er 

viktige satsingsområder.

Avdelingsleder 

Runo Nygård (f.v.) og 

proffselger Asbjørn 

Grimeland ved Byggeriet 

Arendal sammen med 

lagersjef Thor Løvjomås.
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AV STEIN BAY STYRVOLD 

post@byggmesteren.as

Siden den spede begynnelse med navnet 

Mestersalg i Arendal, og etter utvidelse fra 

en til fire avdelinger, har samlet omset-

ning økt fra 12 millioner kroner i 1990 til 

220 millioner i dag.  

 Mestersalg er en videreføring av bygge-

vareutsalget Dyvik Bruk som var etablert 

som sagbruk i Dyvika allerede i 1847.

 – Det er stor aktivitet i markedet. Det 

har tatt seg opp igjen etter svakere år i 

2008-09, sier avdelingsleder Runo Nygård 

ved Byggeriet Arendal. Han registrerer at 

håndverkerne nå begynner å bygge slik de 

gjorde for 10-15 år siden, ute om somme-

ren og inne om vinteren.

Skaffer faglig påfyll

– De fire avdelingene i Byggeriet setter i 

verk flere tiltak overfor proffkundene, for-

teller Nygård. 

 Ett slikt tiltak er utsendelsen av et eget 

blad, Proffnytt, som skal gi kundene fag-

lig påfyll om regelverk og byggtekniske 

løsninger. Et annet tiltak er å ansette en 

selger som skal være spesielt rettet mot 

proffkundene, og sikre nærmere kon-

takt med denne kundegruppa. Asbjørn 

 Grimeland heter han, og er utdannet 

byggmester. Han blir en viktig bidragsyter 

i byggevareforretningenes strategiske 

plan overfor disse kundene, forteller av-

delingslederen.

Kvalitet i vareutvalget

Byggeriets vareutvalg dekker de fleste be-

hovene for håndverkere og selvbyggere.

Byggeriet Arendal har 1700 kvadratmeter 

lokaler på Krøgenes øst for bysentrum. 

FA
KT

A BYGGERIET 
ARENDAL
Etablert i 1990 med en omsetning på 

12 millioner kroner.  

Er en av fire avdelinger som til 

sammen omsatte for 220 millioner i 

2010. 16 ansatte.
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Ingrid Finboe Svendsen gleder 

seg til seks nye år som leder av 

 Direktoratet for arbeidstilsynet. 

BYGGMESTEREN 0711   33

PORTRETTET: INGRID FINBOE SVENDSEN

Administrerende direktør Ingrid Finboe 

Svendsen i Direktoratet for arbeidstilsynet er i 

ferd med å sluttføre sin første åremålsperiode 

som leder av den statlige etaten, og har fått 

fornyet tillit til nye seks år i direktørstolen fra 

kommende årsskifte. Passende til den nye 

perioden kommer ei stortingsmelding om 

arbeidsmiljø som vil by på nye utfordringer 

for tilsynsdirektøren. Til Byggmesteren fortel­

ler hun både om det som er gjort, og litt om 

planene framover. 

Trenger tilsynet

Arbeidstilsynet har ikke alltid vært like mye 

i vinden som i de senere åra og spesielt siste 

halvår. Sosial dumping i byggebransjen har 

fått fortjent oppmerksomhet, men nylig 

er det også avslørt at kummerlige arbeids­

forhold, og boforhold, ikke er begrenset til 

bygge bransjen. Renholdsbransjen og om­

sorgstjenester både i privat og offentlig sektor 

Ny 
for tilsyn
TRONDHEIM: – Det er bra at det kommer ei stortingsmelding om 

arbeidsmiljø nå for slik blir det økt fokus på dette. Vi har gitt 

mange innspill, men det er Regjeringens melding.

har måttet svare for seg etter flere avsløringer 

i media. 

 – Vi tror stortingsmeldinga vil fokusere 

mye på dette og på arbeidstidsbestemmel­

ser og medbestemmelse, sier Ingrid Finboe 

Svendsen. 

 – Vi vil bruke meldinga til å styrke arbeids­

miljøet ved å spre økt kunnskap om arbeids­

miljø. Men vi skal ikke glemme midt oppe i 

alle skriveriene om brudd på arbeidsmiljø­

bestemmelsene at 9 av 10 arbeidstakere er 

fornøyd med arbeidsplassen sin, under­

streker hun.

 Byggmesteren møter direktør Ingrid 

 Finboe Svendsen i det særdeles stilige og 

romslige sjefskontoret i toppetasjen på 

 Statens Hus i Trondheim, med fin utsikt til 

nærmeste nabo, Nidarosdomen. 

 – Det er det gamle kontoret til Fylkes­

mannen, betror hun oss. – Nå bruker vi det 

som møterom og stillerom. Selv sitter jeg i 

kontorlandskap med mine fem avdelings­

direktører, forteller hun. 

AV DAG SOLBERG 

ds@byggmesteren.as
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Som leverandør til næringen merker du sikkert at byggmestre og entreprenører er blitt mer 
kritiske ved innkjøp av materialer og utstyr de siste årene. De orienterer seg i markedet på 

en grundigere måte enn før. Derfor gjelder det for den som har noe å tilby, å markeds-
føre seg der de potensielle innkjøperne søker produkt og materialinformasjon. 

	 Vi er derfor glade for å kunne presentere en leserkretsundersøkelse som 
gir oss høy score på dette området.

      Leserkretsundersøkelsen som tns gallup gjennomførte for oss i 
september 2010, viser at lesere finner nytte i annonsene våre. 
       Når svært mange av dem i tillegg svarer at de har stor innflytelse 
på innkjøp i egen bedrift, og ofte gir kunder råd om kjøp, betyr det 
at vi har en sterk kundegruppe blant leserne.
	 Dette forsterkes ytterligere av at en stor andel – 45 % – av 
leserne svarer positivt på at annonser har ført til kjøp for bedriften 
eller dem privat. 
      Mye taler også for at den positive økonomiske utviklingen i 

samfunnet fortsetter. Boligbyggingen er kommet opp på et 
godt nivå i det siste. Likevel viser beregninger at det er 

behov for enda høyere takt i nybyggingen. 
	 Folks privatøkonomi tilsier dessuten økt 

etterspørsel etter rehabilitering og repara-
sjoner på eksisterende boliger som jo er 
tjenester de fleste av våre lesere i små og 
mellomstore bedrifter er klare til å levere.
 
Velkommen til et nytt godt annonseår 
i Byggmesteren!  

Anne-Grethe Krogdahl
Annonseansvarlig
Direkte telefon: 23 08 75 70
E-post: agk@byggmesteren.as



84 % svarer at de har «ganske stor» eller 
«svært stor» faglig nytte av å lese bladet. De 
aller fleste svarer videre at artiklene i fagtids-
skriftet engasjerer dem. 36 % sier de engasje-
res i stor grad, 57 % i noen grad. 

En halv til en time
Undersøkelsen kommer for øvrig fram til gode 
resultater når det gjelder tid leserne bruker på 
hvert blad.
	 Det er vanligst å bruke fra en halv til en hel 
time på et eksemplar av Byggmesteren.
	 35 % bruker mellom en halv og en hel 
time, 16 % bruker en til to timer.

Tar fram bladet flere ganger
De aller fleste sier at de tar vare på bladet, 

ET FLERTALL AV BYGGMESTERENS LESERE MENER BLADET ENGASJERER OG 
GIR DEM NYTTIG FAGLIG INNHOLD. OGSÅ ANNONSENE ANSES AV MANGE 
SOM NYTTIGE, VISER LESERKRETSUNDERSØKELSEN SOM TNS GALLUP 
GJENNOMFØRTE BLANT VÅRE LESERE HØSTEN 2010.

 42.000 
LESER BYGGMESTEREN
tns gallups Forbruker og media-undersøkelse, som ble lagt fram i begynnel-
sen av november 2008, viser at 83 av fagbladene i Den Norske Fagpresses 
Forening får dokumentert til sammen 2,5 millioner lesere – eller mer enn tre 
lesere per enkeltutgave.  

Tre fagtidsskrifter i byggenæringen er med i undersøkelsen. Det gjelder Bygg
aktuelt, Byggeindustrien og Byggmesteren. Alle tre får svært god leserdekning, 
Byggeindustrien  har 39.000 lesere, Byggaktuelt 38.000 og Byggmesteren har 
42.000 lesere.

	 For annonsører er dette viktig informasjon. 
Særlig når det ses i sammenheng med at  
72 % av de spurte sier de har svært avgjørende 
innflytelse på innkjøp til bedriften, og 67 % 
sier de svært ofte har en sentral rolle når det 
gjelder innkjøp for kundene.
	 43 % av leserne sier også at annonser har 
ført til kjøp for bedriften eller for dem privat. 

Byggmestre i små bedrifter
81 % av de spurte svarer at de er byggmester 
eller entreprenør, og de fleste jobber i mindre 
bedrifter. 66 % sier de jobber i bedrift med 10 
eller færre ansatte.
	 Undersøkelsen ble gjennomført i september 
2010 av tns gallup.

NYTTIG FAGBLAD 
MED NYTTIGE 
ANNONSER

og tar det fram igjen etter å ha lest det før-
ste gangen. Det betyr at både artikler og 
annonser har levetid langt ut over utgivelses-
måneden.
	 49 % oppbevarer det i ett år eller mer, 
37 % i opp til ett år.  86 % sier videre at de 
tar fram igjen bladet en gang eller mer etter 
å ha lest det første gang.
 
Annonsene fører til kjøp
En stor andel av leserne sier at annonsene i 
bladet er nyttige for dem. 38 % sier annon-
sene «i noen grad» er nyttige, 13 % sier det i 
«stor grad». 
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ANNONSERE 
PÅ NETT?
WWW.BYGGMESTEREN.AS
Byggmesterens nettsted legger vekt på korte
nyhetsmeldinger som er skrevet spesielt for
nettet. Her publiseres også utvalgte reportasjer 
og fagartikler fra bladet.
	 Bli oppdatert gjennom våre nyhetsbrev.
	

KONTAKT ANNE-GRETHE KROGDAHL 
FOR ANNONSEPRISER PÅ NETT!
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UTGIVELSER OG TEMAPLAN 2012

Utg.	 Tema	 Materiellfrist	 Utgivelse
1/2	 Varm i vinter	 10. januar	 24. januar

3		  7. februar	 21. februar

4		  6. mars	 20. mars

5	 Hvilke forsikringer må man ha?	 10. april	 24. april

6		  8. mai	 22. mai

7	 Test av sirkelsager	 5. juni	 19. juni

8	 Får det til på badet	 7. august	 21. august

9/10		  4. september	 18. september

11	 En sveitser restaureres	 9. oktober	 23. oktober

12		  6. november	 20. november
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BYGGMESTEREN

NR 1-2/12: 
VARM 
I VINTER

NR 5/12:
HVILKE 
FORSIKRINGER 
MÅ MAN HA?

NR 8/12: 
FÅR DET TIL 
PÅ BADET

NR 11/12: 
EN SVEITSER 
RESTAURERES

Materiellfrist: 10. januar

Materiellfrist: 10. april

Materiellfrist: 5. juni

Materiellfrist: 7. august

Materiellfrist: 9. oktober

NR 7/12: 
TEST AV 
SIRKELSAGER

Arbeidstøy blir mer og mer likt fritidstøyet, det kan greit brukes også på 
fritida. Men holder det mål mot kulde og regn? Vi ser på hva de kjente 
merkene har å tilby for den som jobber ute en kald eller våt vinterdag, og 
hvordan tøyet er å bruke på jobben.  

For de fleste er det vanskelig å se forskjell på forsikringene 
som bedrifter blir tilbudt, og avgjøre hva som bare er kjekt å 
ha og hva som er obligatorisk. Skjer det et uhell, kan feil eller 
manglende forsikring bli skjebnesvangert for bedriften. Hvilke 
forsikringer man må og hvilke man bør ha, er tema i april.

Som så mange andre verktøy vi bruker i det daglige, blir også 
sirkelsagene mer avanserte. De kraftigste har ledning, men 
batterimaskiner haler innpå. Mange merker har sager å tilby, 
men går det an å enes om hvilket merke som er det beste, 
objektivt sett? 

Baderommet er et av de mest påkostete i huset, men det er også det som 
volder mest besvær. Våtromsnorm og våtromsveileder finnes, kurs arrangeres, 
produkter dokumenteres. Når det likevel oppstår skader, er det naturlig å se 
om produkter blir brukt riktig, og om manualer og anvisninger blir fulgt?

Sveitserstilen har fått sin renessanse. Rundt om i landet blir 
ærverdige boliger i denne stilen samvittighetsfullt tatt vare på. Både 
oppdragsgivere og håndverkere gjør mange viktige valg underveis 
når disse omkring 100 år gamle husene skal tilpasses kravene som 
dagens beboere vil stille. I desember går vi nærmere inn på hvordan 
dette er gjort i et ferskt prosjekt vi har fulgt over tid. 



2/1 SIDE 
(385 x 260 mm) 
4 farger: 	 kr. 29.900,-

1/2 SIDE HØYDE 
(90 x 260 mm) 
4 farger: 	 kr. 15.500,-

1/3 SIDE BREDDE/HØYDE 
(185 x 87 / 58 x 260 mm) 
4 farger: 	kr. 10.900,-

1/4 SIDE SPALTE 
(43 x 260 mm) 
4 farger: 	 kr. 8.600,-

PRISER OG STANDARD ANNONSEFORMATER MÅLGRUPPEDEKNING

TEKNISKE DATA

ABONNEMENTSPRISER

BILAGSPRISER

SPESIALPLASSERING/ANNET

Bladformat: 210 x 297 mm. Satsflate: 185 x 260 mm. 
Utfallende annonser: + 3 mm på alle utfallende sider. 

Avbestillingsfrist: 3 uker før utgivelse. Reklamasjonsretten 
bortfaller hvis materiellfristen ikke overholdes. 
Reklamasjoner, rettelser eller stoppordre må gis skriftlig.

Abonnement i Norge	 kr. 520,-
Abonnement i utlandet	 kr. 580,-
Medarbeiderabonnement	 kr. 315,-
Studentabonnement	 kr. 315,-

Bilagskategori	 Pris
2 sider løst bilag	 kr. 15.000,-
4 sider løst bilag	 kr. 27.200,-
8 sider løst bilag	 kr. 32.300,-
4 sider stiftet bilag	 kr. 23.100,-
8 sider stiftet bilag	 kr. 27.200,- 

Stifting, plastpakking og porto beregnes i tillegg. 
Bilag kan også distribueres i deler av opplaget. Be om tilbud! 
Alle priser eks mva.

1/1 SIDE 
(185 x 260 mm) 
4 farger: 	 kr. 21.600,-

1/2 SIDE BREDDE
(185 X 130 mm) 
4 farger: 	 kr. 15.500,-

1/4 SIDE BREDDE/HØYDE 
(185 x 65 / 90 x 130 mm) 
4 farger: 	 kr. 8.600,-

1/8 SIDE BREDDE/HØYDE 
(90 x 65 / 43 x 130 mm) 
4 farger: 	 kr. 6.500,-

Byråprovisjon: 5 %  
Formidlingsgodtgjørelse: 2 %

Omslagsside 2	 kr. 26.800,-
Omslagsside 3	 kr. 25.700,-
Bakside	 kr. 29.100,-

Bransjeregisteret 
I bladet og på internett, 90 x 40 mm, pr. innrykk	 kr. 1.000,- 
Årsavtale, 10 innrykk i bladet og på internett	 kr. 8.000,- 

Pris pr. spaltemillimeter: kr. 25,- Byggmesteren er behjelpelig 
med annonseproduksjon mot tillegg i pris. Alle priser eks. mva.

Målgruppe	 Antall 	 Prosent
Byggmester/entreprenør	 3529	 58,5 %
Ingeniør/arkitekt	 633	 10,5 %
Byggevareprodusenter	 214	 3,5 %
Off. org./serviceinst.	 482	 8 %
Øvrige håndverkere/tømrere	 528	 8,5 %
Studenter	 161	 3 %
Diverse	 478	 8 %
Sum	 6025	 100 %
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